icerik

Ders Kodu Dersin Adi Yariyil Teori Uygulama Lab Kredisi
CNT475 Rekabet ve Pazarlama Y&netimi 8 2 0 0 2
On Kosul

Derse Kabul Kosullari

Dersin Dili Fransizca
Tard Secmeli
Dersin Dizeyi Lisans

Dersin Amaci Rekabetin git gide arttigi ginimlz kosullarinda bu derste asagidakiler amaglanmaktadir:

. Pazarlamanin taniminin yapilmasi ve kavranmasi

. Pazarlama y®netiminin temel kavramlarinin anlagiimasi

. Rekabet stratejilerinin aciklanmasi

. Pazarlama anlayigindaki degisimin aciklanmasi

. Pazarlama yonetiminin daha etkin hale getirilebilmesi i¢in uygulanabilecek yéntemlerin verilmesi

a s~ wWwN =

igerik Hafta: Pazarlama Tanimi ve Pazarlama ile llgili Kavramlar
Hafta: Pazarlama Sistemi, Stratejik Planlama ve Pazarlama Siireci
. Hafta: Pazarlamanin Gelisimi: Musterinin Rolu

Hafta: Misteri Memnuniyeti ve Misteri Sadakati

Hafta: Hedef Pazar, Pazar Konumlandirmasi

. Hafta: Pazarlama Karmasi

. Hafta: Fiyat ve Fiyatlandirma Yontemleri

. Hafta: Urtin Yagam Egrisi ve Yeni Urlin Geligtirme Sireci
9. Hafta: Ara Sinav

10. Hafta: Tuketici Davraniglari

11. Hafta: Rekabet Stratejileri

12. Hafta: Pazarlama Performansinin Olgiimi

13. Hafta: Ders Projelerinin Sunumu

14. Hafta: Ders Projelerinin Sunumu

PN oA ON

Kaynaklar 1. Kotler, P., Keller, K.L., “Marketing Management”, Prentice Hall.
2. Kotler, P., Armstrong, G., “Principles of Marketing”, Pearson.

Teori Konu Bagliklan

Hafta Konu Basliklari

1 Pazarlamanin Tanimi ve Pazarlama ile ilgili Genel Kavramlar
2 Pazarlama Sistemi, Stratejik Planlama ve Pazarlama Sureci
3 Pazarlamanin Gelisimi, Misterinin Rolu

4 Musteri Memnuniyeti ve Misteri Sadakati

5 Hedef Pazar, Pazar Konumlandirmasi

6 Pazarlama Karmasi

7 Fiyat ve Fiyatlandirma Yontemleri

8 Uriin Yagam Egrisi ve Yeni Urlin Geligtirme Sireci

9 Ara Sinav

10 Tuketici Davraniglari

11 Rekabet Stratejileri

12 Pazarlama Performansinin Olgimii

13 Ders Projelerinin Sunumu

14 Ders Projelerinin Sunumu

AKTS
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