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Ders Kodu Dersin Adi Yanyil Teori Uygulama Lab Kredisi AKTS
RPP314  Pazarlama Ilkeleri 6 2 0 0 2 3

On Kosul

Derse Kabul Kosullari

Dersin Dili Tiirkge

Tirli Segmeli

Dersin Diizeyi  Lisans

Pazarlama stratejik kararlarmdan ‘Konumlandirma’nin tanmu
verilecek ve rekabetci avantaj yaratmadaki 6nemi a¢iklanacak;
konumlandirma stratejileri ve uygulama alanlar 6rnekler bazmda
aciklanacak; tiriiniin farkh diizeylerde tanimlari verilecek ve tirlinii
olusturan katmanlar detaylandirilarak agiklanacak; tirtin hatti ve
karmasi kararlarmm stratejik 6nemi belirtilecek; tirtin hayat dong{isii
asamalar 6rneklerle desteklenerek aciklanacak; {iriin fiyatlandirma
politikalari genel hatlartyla tanmlanacak; dagitim kanallari ve
lojistigin pazarlama kararlarmdaki yeri ve 6nemi agiklanacak; rekabet
stratejileri tanmlanacak.

1. Hafta: Pazarlama Stratejik Karar Siirecinin 3. asamasi
Konumlandirma’daki rekabetgi avantaj yaratmanin

onemn.

2. Hafta: Konumlandirma stratejileri ve strateji segme ve

uygulama alanlart.

3. Hafta: Uriinii fakh diizeylerde tanmlama ve katmanlar.

4. Hafta: Uriin klasifikasyonu, bireysel {iriin kararlart: 1)

Uriin 6zeltikleri.

5. Hafta: 2) Markalana ve stratejiler.

6. Hafta: 3) Ambalaj 4) Satig sonrasi hizimet.

7. Hafta: Ara Smav (vize).

8. Hafta: Uriin hatti ve tiriin karmasi kararlari.

9. Hafta: Hizmet pazarlamasi ve 6zellikleri.

10. Hafta: Uriin hayat dongiisii stratejileri ve asamalar 1.

11. Hafta: Uriin hayat dongiisii stratejileri ve asamalari I1.

12. Hafta: Uriin fiyatlandirma politikalart.

13. Hafta: Dagitim kanallar ve lojistik.

14. Hafta: Rekabet stratejileri.

Kotler, P., Armstrong, G. (17.Edition). Principles of Marketing, New
Kaynaklar Jersey: Prentice Hall
Ilgili diger giincel makale ve kitaplar.

Dersin Amaci

fgerik

Teori Konu Bashiklarn

Hafta Konu Bashklan
1 1. Hafta: Pazarlama Stratejik Karar Siirecinin 3. agsamas1 Konumlandirma’daki rekabetgi avantaj yaratmanm 6nemnn.
2 2. Hafta: Konumlandirma stratejileri ve strateji segme ve uygulama alanlart.
3 3. Hafta: Uriinii fakh diizeylerde tanmmlama ve katmanlar.
4 4. Hafta: Uriin klasifikasyonu, bireysel tiriin kararlart: 1) Uriin 6zellikleri.
5 5. Hafta: 2) Markalama ve stratejiler.
6 6. Hafta: 3) Ambalaj 4) Satis sonrasi hizimet.
7 7. Hafta: Ara Smav (vize).
8 8. Hafta: Uriin hatt1 ve tiriin karmasi kararlar.
9 9. Hafta: Hizmet pazarlamasi ve 6zellikleri.
10 10. Hafta: Uriin hayat dongisii stratejileri ve asamalari 1.
11 11. Hafta: Uriin hayat dongisii stratejileri ve asamalari I1.
12 12. Hafta: Uriin fiyatlandirma politikalar.
13 13. Hafta: Dagitim kanallart ve lojistik.
14 14. Hafta: Rekabet stratejileri.
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