icerik

Ders Kodu Dersin Adi Yariyil Teori Uygulama
CNT475 Rekabet ve Pazarlama Y&netimi 8 2 0
On Kosul

Derse Kabul Kosullari

Dersin Dili
Tard
Dersin Dizeyi

Dersin Amaci

igerik

Kaynaklar

Teori Konu Bagliklan

Hafta Konu Basliklar

Fransizca
Secmeli

Lisans

Lab Kredisi
0 2

Rekabetin git gide arttigi ginimlz kosullarinda bu derste asagidakiler amaglanmaktadir:

. Pazarlamanin taniminin yapilmasi ve kavranmasi

. Pazarlama y®netiminin temel kavramlarinin anlagiimasi
. Rekabet stratejilerinin aciklanmasi

. Pazarlama anlayigindaki degisimin aciklanmasi

a s~ wWwN =

Hafta: Ders iceridinin tanitimasi ve planlamasinin yapiimasi
Hafta: Pazarlama: Misteri de@eri ve bagliligi yaratmak
. Hafta: Pazarlama: Musteri degeri ve baglihdi yaratmak

. Hafta: Pazarlama gevresinin incelenmesi

. Hafta: Deger temelli strateji ve pazarlama karmasi tasarimi
» Misteri odakl pazarlama stratejisi

« Urtinler, hizmetler ve markalar

7. Hafta: Deger temelli strateji ve pazarlama karmasi tasarimi
* Yeni Urun gelistirme ve Urtin yasam egrisi stratejileri

* Fiyatlandirma stratejileri

8. Hafta: Deger temelli strateji ve pazarlama karmasi tasarimi
* Pazarlama kanallari

* Perakendecilik ve toptancilik

9. Hafta: Bayram Tatili

10. Hafta: Deger temelli strateji ve pazarlama karmasi tasarimi
* Misteriyle etkilesim ve misteri degeri iletigimi

* Reklam ve halkla iligkiler

11. Hafta: Ara Sinav haftasi

12. Hafta: Kisisel satis ve satis gelistirme

13. Hafta: Dogrudan, ¢evrimici, sosyal medya ve mobil pazarlama
14. Hafta: Proje sunumlari

15. Hafta: Proje sunumlari

o ghwN

1. Kotler, P., Keller, K.L., “Marketing Management”, Prentice Hall.
2. Kotler, P., Armstrong, G., “Principles of Marketing”, Pearson.

. Pazarlama yonetiminin daha etkin hale getirilebilmesi i¢in uygulanabilecek yéntemlerin verilmesi

. Hafta: isletme ve pazarlama stratejisi: Misteri kazanim, iligkileri ve degeri olugturmak igin ortaklik

AKTS
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